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Schritt 1
Lassen Sie Ihr Team die

Zusammenfassung von
getAbstract lesen.

Schritt 2

Planen Sie ein Team-Meeting,
um die folgenden Fragen zu
besprechen.

Schritt 3
Fuhren Sie eine Diskussion mit

lhrem Team durch.

GETABSTRACT BEWERTUNG VON

The Advice Trap -

Bleiben Sie demiitig, neugierig —und andern Sie flr immer
die Art, wie Sie fuhren

Unser Drang, anderen Ratschléage zu erteilen, ist tief verwurzelt. Um ihn in den Griff zu
kriegen, bedarf es tiefgreifender Arbeit an sich selbst. Michael Bungay Stanier erklart
praxisnah, wie es dennoch gelingt.

Fragen zur Diskussion:

1.Kennen sie die ,Ratschlagfalle” aus ihrem eigenen Leben?
2.Wie kdnnen wir unseren Beratungsdrang zahmen?
3.Was meint der Autor mit ,Demut®, und wie hilft Demut gegen den

Beratungsdrang?
4.Wie kdnnen sie anfangen, eine Coaching-Gewohnheit zu entwickeln?
5.Warum ist Neugier eine so wichtige Flihrungskompetenz?

.Ratschlage verstarken den Status quo der Hierarchien
und Prozesse, wodurch |hre Organisation gelahmt
wird.“

The Advice Trap
Michael Bungay Stanier

Zusatzliche Ressourcen:

&
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Wie wecke ich
Neugier?
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